Gradevinska mehanizacija

ZNACAJKE NAJSUVREMENIJIH GRAPEVINSKIH STROJEVA I UREPAJA

Ugledni svjetski proizvodaci gradev-
nih strojeva i opreme u posljednjem
desetljecu ulazu znatna financijska
sredstva u razvoj novih tehnologija i
poboljsavanje proizvodne produktiv-
nosti. Ujedno se medusobno povezu-
ju te veliku pozornost posvecuju svo-
jim zastupnicima u prodaji. Svjetska
globalizacija proizvodacima osigu-
rava nize proizvodne troskove i isto-
dobnu uporabu modernih tehnologi-
ja Sirom svijeta. Sve veéa ekoloska
osvijeStenost i briga za Covjeka omo-
guéuju razvoj suvremene i ¢ovjeku
prilagodene opreme.

Moderni gradevinski strojevi i opre-
ma zahtijevaju skolovanog vozaca i
prodajnu organizaciju s organizira-
nim te uhodanim aktivnostima i na-
kon prodaje. Uporaba moderne teh-
nologije zahtijeva specijaliziranu
servisnu opremu i visokoskolovano
osoblje za tehnicku pomo¢ i redovi-
to servisiranje. Proizvodaci stoga vi-
Se puta na godinu organiziraju poseb-
ne teCajeve za ovlastene prodavace,
servisne inZenjere i servisere. Pozor-
no se brinu i o izdavanju tehnicke
dokumentacije za uporabu, odrzava-
nje i servisiranje te narudzbu rezerv-

nih dijelova. U posljednje je vrijeme
sva pisana dokumentacija dostupna
u elektronskom obliku, $to omogu-
¢uje trenutacnu dostupnost svih po-
trebnih informacija u pisanom 1i sli-
kovnom obliku. Posvuda se isti¢e da
je uvijek najvazniji ¢ovjek i prisni
medusobni odnosi.

Proizvodac, prodavac i krajnji koris-
nik postizu najbolje poslovne rezul-
tate kada medusobnu suradnju pos-
tave kao partnerski odnos, umjesto
klasi¢ne kupoprodaje.

Aktivnosti koje prate prodaju

Europsko se trziste gradevnih stroje-
va 1 opreme smatra najzahtjevnijim
na svijetu te visoki trzi$ni udjeli zah-
tijevaju nazo€nost svih vaznijih svjet-
skih proizvodaca. Oni su na europs-
ko tlo prenijeli i ve¢i dio svoje pro-
izvodnje i tako se jo§ vise priblizili
zeljama konacnih korisnika. Svi su
proizvodaci svjesni da za odrzavanje
dostignutih trzisnih udjela moraju
neprestano poboljSavati aktivnosti
nakon prodaje. Pravnim partnerm,
onakvim kakvog zeli svaki krajnji
korisnik, drze se samo oni koji ima-
ju kompletan proizvodni program -
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od minijaturne mehanizacije, vecih i
velikih gradevinskih strojeva s prik-
ladnom opremom te dobrom servis-
nom mreZom sa Skolovanim strucnja-
cima. Takav partner Zeli brigu o stro-
jevima i opremi prepustiti prodajnoj
organizaciji i brinuti se 0 novim pos-
lovima i eckonomskoj uspje$nosti.
Pritom se Zzeli stalno usavrSavati i
nadopunjavati te pratiti tehnoloski
razvoj.

Krajnji korisnik pri izboru dobavlja-
¢a ponajprije u obzir uzima njegovu
osposobljenost, dostupnost rezervnih
dijelova i servisne sluzbe, tehni¢ku
pomo¢ te moguénost zamjene stroje-
va i opreme po sustavu staro za no-
vo. Zbog tog su sustava cijene novih
strojeva i opreme nesto vece, iako se
korisnik ne brine o strojevima i opre-
mi koja mu vise ne treba.

Sve se vise korisnika u trenutku kup-
nje odlucuje za potpis servisnog ugov-
ora na odredeno vrijeme. Kako se
financiranje uobicajeno obavlja pre-
ko banaka, servisni se ugovor uklju-
¢uje u osnovnu vrijednost investici-
je. Tako krajnji korisnik ima jasno
izrazene troskove financiranja, upo-
rabe i vlasniStva vec pri odluci o ku-
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povini.

Kada predvideni radovi i ostvareni
dobitak ne omogucuju kupnju stroja
i opreme, mnogi se korisnici odlucu-
ju za unajmljivanje strojeva i opreme
na odredeno vrijeme. Najam stroje-
va i opreme trenuta¢no je u najve-
¢em porastu u podrucju gradevinar-
stva i graditeljskoj industriji. Najspo-
sobniji zastupnici prodaje mogu ve-
likim kamenolomima ponuditi gra-
devne strojeve i opremu, kao sastav-
ni dio procesa za proizvodnju, te
prihvatiti placanje iskoriStavanja na
temelju prodane koli¢ine agregata.
Pritom se brinu za sve aktivnosti
vezane uz uporabu, a krajnji koris-
nik osigurava samo gorivo i radnika.

Minimehanizacija

Minijaturni gradevni strojevi najtra-
zeniji su u graditeljstvu i industriji, a
ponajprije u tvrtkama koje se bave
unajmljivanjem strojeva i opreme.
Kako su krajnji korisnici najcesce
manji poduzetnici i pocetnici, pro-
daja se poti¢e posebnim i prihvatlji-
vim vrstama financiranja. RazliCite
su vrste financiranja u razvijenim
europskim zemljama potpuno nor-
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malan nacin kupovine. Stoga se pro-
dajna tvrtka ne brine o osiguravanju
financijskih sredstava te raspoloziva
sredstva uloZe u zalihe i njihovo po-
punjavanje. Izvoditelji gradevinskih
radova sa strojevima i opremom
postizu na trzistu prihvatljivu dobit,
$to im omogucava suradnju s dobav-
lja¢ima, a ostatak dobiti sluzi im za
investicije i za posebne potrebe.

Zanimanje za bagere

Trenutno se u Europi prodaje najvi-
Se hidrauli¢nih bagera s gusjenicama
ili kotaCima. PrednjaCe strojevi s
potpunom opremom koja vozacu
osigurava ugodno radno mjesto i
koristenje razli¢itim hidraulickim

prikljuccima. Za rusenja i kopanja u
stijenama ili betonu upotrebljavaju
se hidrauli¢ka kladiva za razaranje,
koja su za radove u gradovima poseb-
no zvucéno izolirana i najcesce oprem-
ljena uredajima za automatsko pod-
mazivanje. Budu¢i da se zakonom
prijeci odlaganje i prijevoz vecih
betonskih dijelova, sve se ¢eSce rabe
hidraulicka klijesta i drobilice za prvu
obradu otpadnih betonskih dijelova.

Oni se poslije zdrobe u pokretnim
uredajima za drobljenje, posebno se
odvoje metalni dijelovi, a usitnjeni
se materijal s pomocu sita raspore-
duje u razlicite frakcije. Te se frak-
cije potom iskoriStavaju za manje
zahtjevne nasipne materijale. Sli¢no
se preraduje i rabljeni asfalt i zatim
rabi kao agregat u asfaltnoj fazi.

Veliko zanimanje vlada i za utovari-
vace na kotac¢ima koji su u posljed-
nje vrijeme, zbog visestruko poveca-
nih moguénosti, opremljeni uredaji-
ma za brzu promjenu Zlica i priklju-
caka. Kombinirani strojevi (bageri
utovarivaci) gube trziSnu utakmicu
zbog prodornosti i sve veée primje-
ne minimehanizacije. Traktori gus-

jenicari nisu najprimjereniji za rad u
urbanim sredinama, stoga ih za ma-
nje radove zamjenjuje bager sa Zli-
com za planiranje, najéeSce nagib-
nom. Trzi$ni je udio takvih motor-
nih rovokopaca uravnotezen, iako su
koli¢ine male, a i tehnologija se ne
mijenja u jednakom tempu kao u
ostalih strojeva. Ipak povecana je
udobnost vozaca i usavrSen hidrau-
licki sustav. Brzorastu¢i trzisni dio
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zabiljezili su teleskopski manipula-
tori - terenski vilicari. Oni se mogu
rabiti kao vilicari i utovarivaci te su
zaista vrlo primjenjivo univerzalno
orude na gradili$tima.

Sveukupno uzevsi, uo€ljivo je da se
za odredene radove rabe strojevi ko-
Jji omogucuju najuspjesnije i najjefti-
nije obavljanje radova. Odluku o ku-
povini ili najmu krajnji korisnik do-
nosi prije svega o opsegu ugovore-
nih poslova, a suraduje, kao S$to je
vec¢ receno, ponajprije s poslovnim i
dobro organiziranim tvrtkama. Me-
dusobni su se odnosi uskladili bez
drzavnih propisa i konkurencijom
koja je nekvalitetne tvrtke prisilila
na prekid djelovanja. Ukupno gleda-
juci gospodarski su odnosi u Europi
stabilni i ne uzrokuju uocljive prom-
jene u prodaji strojeva i opreme.

Prilagodavanje hrvatskih tvrtki
europskom trziStu

Iako se odnosi koji vladaju na nasem
trziStu trenuta¢no znatno razlikuju
od onih na zapadnoeuropskim trzis-
tima, posebno S§to se tiCe koli¢ina,
¢ini se da se shvatilo kako se u poslu
ne moze konkurirati s vrlo niskim
cijenama, ispod granice koja osigu-
rava normalan rad i organizaciju po-
slovanja. Hrvatsko zakonodavstvo
slijedi europsko 1 tako prisiljava
hrvatske izvoditelje na postivanje
odgovarajucih standarda poslovanja.
Moze se utvrditi da se odnosi medu-
sobno uskladuju i da vise nece moci
svatko raditi sve §to pozeli, ako za
to nema potrebna sredstava i opre-
mu te primjeren odnos prema poslu.

I na nasem su trzistu trendovi za upo-
rabu razlicitih vrsta strojevA i opre-
me jednaki onima u europskim zem-
ljama. Veseli ¢injenica da ugledni
svjetski proizvodadi na hrvatskom
trziStu sve viSe ulazu u vlastitu infra-
strukturu i obrazovanje kadrova. Pi-
onirski su posao sa svojim zastupni-
cima obavile tvrtke Caterpilar, Ko-
matsu, O&K, Atlas Copco i dr. Ostali
proizvodaci i1 njihovi zastupnici nisu
ulagali i stoga nisu na trzistu dostigli
znacajniji udio. Ima i raznih nekva-
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litetnih proizvodaca koje zanima
samo trenutna dobit. No sre¢om oni
gube kupce jer i nase trziste zahtije-
va potpunu i kvalitetnu uslugu. Pov-
remeno se pojavljuju i drugi proiz-
vodaci, ali o njihovU ozbiljnom ra-
du ovisi hoce 1i se na nasem trzistu
probiti i zadrZati.

Najveéi je problem naseg trzistu fi-
nanciranje prodaje i neredovito pla-
¢anje gradevinskih radova. Ilako
tvrtke koje strojeve i opremu nude
na leasing daju trziSno prihvatljive
vrijednosti, jo§ uvijek velik dio ko-

risnika od prodavace zahtijeva inter-
no financiranje.
Slobodno se moze re¢i da je nacio-
nalni program gradnje autocesta oz-
nacio uzlet hrvatskog graditeljstva, a
time ulazak europskog nacina poslo-
vanja u nas rad. Na domacim su se
gradili$tima mogli sresti i strani iz-
voditelji. Usporedba s njihovom or-
ganizacijom i nacinom rada daje nam
moguénost da zakljuéimo kako su
im uspjeSne domace tvrtke i podu-
zetnici potpuno dorasli.
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